Jednim z nejvyraznéjsich rozdili mezi Maxikovou jazykovou Skolkou a ostatnimi
soukromymi jazykovymi $kolkami je spoluprace s Détskou Mensou CR. Znamena
to, ze Maxikova jazykova skolka je jen pro nadpriimérné déti?

Spoluprace s Détskou Mensou CR a Centrem N&dani, o.s., tedy dv&ma nejvyznamné&j$imi
organizacemi zabyvajici se rozvojem nejen intelektovych schopnosti déti v celé CR, zapo&ala v r.
2008. Cilem této spoluprace bylo vySkolit nase pedagogy za vyuziti nejnovéjSich poznatk( v oboru
predskolni vychovy a vzdélavani. Timto unikatnim projektem se stal projekt Metody Mensa NTC
Learning. Aplikace této metody kombinuje rizné techniky - motoricka cvi€eni, uéeni symbol(,
procvi€ovani pozornosti, vyuZiti hudby a dalsi - tak, aby stimuloval zvySovani poctu neuronovych
spojeni (synapsi) v mozku. Nejedna se tedy o zvySeni inteligence, ktera je do znacné miry
vrozend, ale o zvySovani vyuZitelné kapacity mozku déti.

Trénink pfispiva k rozvoji pohybové koordinace a motorickych schopnosti. A¢koliv trénink vede ke
zvySovani intelektualnich schopnosti vSech déti bez rozdilu, nezanedbatelnou uUlohu hraje také pfi
identifikaci a rozvoji schopnosti u nadanych déti. Nedilnou soucasti projektu je spoluprace s rodigi,
jejichz zapojeni vyrazné zvySuje vysledky tréninku.

Na vyvoji tréninku se podilel expertni tym Iékafl, psychologd a pedagogll z nékolika zemi a v
soucCasnosti je vyuzivan narodnimi Mensami v Italii, Srbsku, Madarsku, Slovinsku, Bosné a ve
Francii. Do pilotniho projektu v Ceské republice se zapojily $kolky v Brné&, v Prost&jové a v Praze.

Tento projekt byl v Maxikové jazykové Skolce ztélesnén pod nazvem MaxClever. Tato specialni
aktivita, ktera je zabezpecena internim personalem, tak otevira uciteliim i rodi€¢im nové moznosti,
jak s détmi cilené pracovat. Nasim pfanim zaroven je zapojit do Skolkového déni i rodie. A to
nejen na lyzafském kurzu €i Skolce v pfirodé, anebo na prodlouZenych vikendech pro maminky ¢i
tatinky s détmi, ale pfedevsim diky této aktivité mizeme nabidnout rodi€lim moznost travit s détmi
vice &asu, pozorovat jejich vyvoj a spoluvytvaret tak hodnoty ditéte.

Tato specialni aktivita neni pouze pro nadané déti, je pro vSechny déti. Nasim cilem je nabidnout
dostupnou a kvalitni predSkolni vychovu v8em détem bez rozdilu. Jsme toho schopni pouze
v okamziku, kdy si rodi¢e ditéte dostate¢né uvédomi dulezitost kvalitni pfedskolni vychovy a
vzdeélavani. Kolik rodi¢ si uvédomuije a aktivné s ditétem pracuje napf. v téchto oblastech? Pasmo
intelektu, profil schopnosti ditéte (logické mysleni, verbalni schopnosti, matematické schopnosti,
prostorova pfedstavivost, koncentrace pozornosti, spoluprace s cizi autoritou apod.). VSechny tyto
aspekty jsou soucasti MaxClever. A jak fika znamy spisovatel, filosof, uitel, zpévak a malif Robert
L. Fulghum: ,V8echno, co opravdu potfebuju znat, jsem se naucil v materské Skolce.”. A to je i
nasim krédem...

Cilem specialni aktivity MaxClever je nabidnout détem:

a) nadanym rozvoj jejich potencialu, aniz by byly zanedbavany ostatni oblasti rozvoje ditéte,
b) pramérnym zabezpedit komplexni kvalitni pfedskolni vychovu a vzdélani,

c) s ur€itym handicapem nabidnout moznost srovnat se se svymi vrstevniky. A to mdze pouze
specialista a peclivy individualni pfistup ucitelt v kolektivu déti.

Co je nejvétsi vyhodou franchisového konceptu Maxikovy jazykové Skolky/jesli?

NejvétSi vyhodou franchisového konceptu Maxikovy jazykové Skolky je zejména propracovany
marketingovy a provozni systém.



Marketingovy systém zcela jasné stanovi, ze otevieni Skolky muize nasledovat az po min. 6
mésicich poté, kdy byla uzavfena franchisova smlouva. V této dobé intenzivné pracujeme na
zjiStovani potfeb potencialni klientely ve spadové oblasti nové vznikajici Skolky. B€éhem cca 3 — 6
mésicl jsme schopni s téméF 100% jistotou potvrdit, ze pfedbézné odhady byly spravné a zajem o
Skolku je. Je jasné, ze v ten okamzik, se franchisantovi ,lépe dycha®“, nebot riziko neuspésnosti
bylo snizené na zakladé zminéného marketingového priizkumu na minimum. Pokud jsme Spatné
odhadli portfolio nabizenych sluzeb (napf. jazykova mutace, oteviraci doba, pocet Skolkovych
aktivit, vék pfijimanych déti atd.), dodateéné upravime.

Provozni systém umoznuje skvéle kontrolovat chod Skolky. Jedna se zejména o:
a) precizné propracovany ramcovy vychovné-vzdélavaci program LEARN,

b) transparentné a presné nastavené interni i externi vztahy (zejména rdzné typy smluv:
franchisova, klientska, zaméstnanecka apod.),

c) elektronicky dochazkovy systém, ktery zaznamenava dochazku déti a uciteld. Tento systém
kvalitné vyhodnocuje zakladni ekonomické ukazatele fungovani Skolky, napf. absence
déti/ucitell, pocet déti/1 ucitele, vytizenost a naplnénost kapacity Skolky apod.,

d) flexibilni centrala, ktera nabizi zazemi kancelare, asistentky, fakturantky, ale i outsourcing napf.
pravnich, ucetnich & dahovych sluzeb, ale i architektonické kancelafe a dalSich
spolupracujicich subjektd, jejichz kvalita je ovéfena.

Velmi ddlezity je i osobni a vstficny pfistup k naSim klientdm. Pokud mame byt my, jakozto
franchisor, spokojeni, pak musi byt i franchisant spokojeny. Pokud mame profitovat my, musi
profitovat i franchisant. Za timto Ucelem jsme si najali externiho poradce na franchisovou
problematiku, ktery, diky svym mnohaletym zkuSenostem v oboru, dokaZe nastavit spolupraci tak,
aby fungovala korektné.

Jaké nabizite v ramci franchisingové spoluprace produkty?
Jedna se o tyto produkty:

a) MaxMini - pfedSkolni zafizeni pro déti ve véku od 12 mésicl — 3 let. Détem zde
pfedavame elementarni dovednosti, uCime je zakladnim socialnim a hygienickym
navyklm, rozvijime jejich schopnost komunikace, empatie a tolerance prostfednictvim
her, pisnicek, knizek a podobné. Vyuzivame pfitom pfirozené détské touhy po ziskavani
novych poznatkd. Nasim cilem je vytvofit pro déti takové prostfedi, ve kterém se budou
citit pfijemné a budou se rozvijet a zdokonalovat v potfebnych dovednostech s ohledem
na jejich individualitu.

b) MaxActive - pfedSkolni zafizeni pro déti ve véku od 3 - 7 let, ve kterém vyuka probiha v
cizim jazyce (AJ, NJ a dalsi jazykové mutace), a jehoz soucasti je unikatni kombinace
sportovnich, uméleckych a intelektualnich aktivit zaruéujici bohaté podnéty pro rozvoj
osobnosti a schopnosti ditéte. Tento produkt kalkuluje s primérnym pocet 6 déti na
1 ucitele. Snazime se, aby si déti pod vedenim kvalifikovaného personalu, v€. rodilych
mluv¢i pfirozené osvojily lidské hodnoty, hygienické navyky, vybudovaly sebevédomi a
rozvijely svlj potencial. Diky pramérnému poc¢tu 6 déti na ucitele mizeme zarudit
dostate€ny individualni pfistup a moznost svobodné volby a projevu ditéte v ramci
fizenych aktivit. Jedna se o nejcastéji poptavany produkt.

c) MaxExclusive — anglicka matefska Skolka s nadstandardnimi sluzbami — nap¥. oteviraci
doba nonstop (24/7/365). Tento model kombinuje prvky jesli¢ek/Skolky/volnoCasového
zafizeni/détského centra pro déti pfedSkolniho, ale i Skolniho véku a nabizi misto pro



setkavani vSech déti (hlidani déti, klubovna, kurzy — i pro rodi¢e apod.). Tento produkt je
vzhledem Kk pfedpokladané poptavce po takovém zafizeni uréen pro Prahu, Brno,
Ostravu a Plzer.

d) MaxClassic - pfedskolni zafizeni pro déti ve véku od 3 - 7 let, ve kterém vyuka probiha
v Ceském jazyce. Vyuka cizich jazykd je doplfikovou sluzbou dle preferenci rodicu.
Primérny pocet déti na 1 ugitele &ini 10.

e) MaxBabyCafé — jedna se o volnoCasové vychovné-vzdélavaci zafizeni pro déti ve véku
3 — 10 let). Toto zafizeni spojuje prvky Skolky, ale pfedevdim détského hlidaciho centra,
které umozni se v takovém centru maminkam setkavat, vyménovat si zkuSenosti a rady,
umozni jim dochazet s détmi pfesné tak, jak potfebuji (tedy i napf. nékolik hodin tydné).
Vyuka v takovém zafizeni bude mit kontinualni charakter pouze €aste¢né. V nabidce
budou i rizné aktivity pro déti (flétna, keramika, vyuka jazyka), ale i maminky (détsky
psycholog, logoped, matefska poradna atd.). Ze vSech nabizenych produktd je
MaxBabyCafé nejjednodussi formou pokud jde o vstupni investici a asovou narocnost
pfipravy takového zafizeni.

f) MaxJunior — jedna se o zakladni Skolu. Tento produkt bude v aktivni nabidce az
v priibézhu pfistiho kalendarniho roku.

Jaky je idealni franchisant?

Idealni franchisant by mél mit pfedevSim chut a touhu podnikat v oboru pfedSkolni vychovy a
vzdélavani. Idealni franchisant by mél mit ochotu néco budovat, intenzivné pracovat a nebat se
novych moznosti a Zivotnich vyzev. Hledame silnou a uUspé&Snou osobnost s manazerskymi
schopnostmi a interpersonalnimi dovednostmi a zaroven i s pfiméfenym finanénim zazemim
(300.000,- K& — 1.500.000,- K¢ vstupniho/provozniho kapitalu — dle vybraného produktu).

Pfed podpisem franchisové smlouvy je nékolik mésicti ¢as se vzajemné poznavat na setkanich,
Skolkovych aktivitach apod., abychom se vzajemné presvéddili, Ze tak vyznamné rozhodnuti, jakym
uzavfieni franchisové smlouvy bezesporu je, je opravdu stoprocentni. Véfime, Ze toto opatfeni
uvitaji zejména ti, ktefi jesSté nejsou zcela rozhodnuti a nevi, zda jsou ochotni/schopni vénovat
novému projektu min. 1 — 2 roky maximum nasazeni. ProtoZe pouze intenzivni, poctiva a
svédomita prace mlze pfinést oCekavané vysledky. Maxikova Skolka tu je od toho, abychom vSem
nabidli moznosti, analyzovali je a zhodnotili veSkera pro a proti, ovSem na franchisantovi je, aby se
rozhodl.

Jaka je vize Maxikovy jazykové Skolky/jesli do budoucna?

Nasi vizi je zkvalitnit péc€i o déti a jejich rodi€e ve stavajicich provozovnach. V téch, které teprve
budou vznikat, vytvofit dobré zazemi pro dalsi rozvoj. Tedy spokojené dité ve franchisové pobocce,
znamena spokojeny rodi€. Spokojeny rodi¢ pak znamena spokojeny franchisant. A pokud je
spokojeny franchisant, bude jisté spokojeny i franchisor.
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